
หลักสูตรธุรกิจเคร่ืองด่ืม จำนวน  5  ชั่วโมง 
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและการบริการ 

ศูนย์ส่งเสริมการเรียนรู้ระดับอำเภอโพธิ์ประทับช้าง 
 
ความเป็นมา 

สำนักงานส่งเสริมการเรียนรู้กรมส่งเสริมการเรียนรู้เป็นอีกหน่วยงานที่รับผิดชอบเกี่ยวกับการจัด
การศึกษา กลุ่มเป้าหมายผู้ที่ไม่มีอาชีพหรือผู้ที่มีอาชีพแต่ต้องการพัฒนาอาชีพของตนเองให้มั่นคง การจัดการ
ศึกษาอาชีพในปัจจุบ ันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้ม ีความรู้ 
ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่
เศรษฐกิจชุมชนการพัฒนาหลักสูตรและวิธีการจัดสาระกระบวนการเรียนการสอนจะต้องสอดคล้องกับทฤษฎี 
เพื่อเป็นการตอบสนองหลักการ นโยบายและจุดเน้นการดาเนินงานเพื่อพัฒนาอาชีพระยะสั้นที่เน้น New skill 
Up skill และ Reskill ที ่สอดคล้องกับบริบท พื ้นที ่ ความต้องการของกลุ ่มเป้าหมาย ความต้องการของ
ตลาดแรงงาน และกลุ่มอาชีพใหม่ที ่รองรับ Disruptive Technologyในสภาพสังคมปัจจุบันมนุษย์เราได้รับ
ผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงในด้านต่างๆ เช่น ด้านเศรษฐกิจ การเมือง สังคมและสิ่งแวดล้อมเป็นอย่างมาก 
ประชากรมนุษย์เพิ่มข้ึนเรื่อย ๆ แต่ทรัพยากรธรรมชาติถูกใช้ไปอย่างรวดเร็ว และไม่เพียงพอกับจานวนประชากร
ที่เพิ่มขึ้นทุกมุมโลก มนุษย์จึงประสบปัญหาต่างๆ ตามมามากมาย โดยเฉพาะด้านการดารงชีพและชีวิตความ
เป็นอยู่ของประชาชน ต้องเร่งรีบแข่งกับเวลาในการประกอบอาชีพเพื่อเล้ียงตนเองและครอบครัว ไม่มีเวลาท่ีจะ
รับประทานอาหารเช้า จึงมีธุรกิจเกิดขึ้นเพื่อตอบโจทย์ลูกค้า คือการทาธุรกิจเครื่องด่ืม ซึ่งเป็นท่ีนิยมของบุคคล
ท่ัวไป กลายเป็นวัฒนธรรมท่ีสืบทอดกันมาจนถึงปัจจุบันทั่วโลกท้ังในทวีปเอเชีย ยุโรป อเมริกา ออสเตรเลีย และ
แอฟริกา การทาธุรกิจเครื่องด่ืม มีหลากหลายชนิด แต่ละชนิดจะมีรสชาติท่ีแตกต่างกัน ดังนั้นในการเตรียมการ
ทางานบริการ การทาธุรกิจเครื่องด่ืม ผู้ขายจะต้องมีความรู้ในเรื่องการเลือกซื้อ หรือคัดเลือก ผลิตภัณฑ์และวัสดุ 
ท่ีเป็นวัตถุดิบสำคัญนามาใช้ในการทาธุรกิจเครื่องด่ืม เพื่อสร้างความพึงพอใจให้กับผู้บริโภค นอกจากนี้ยังต้องมี
ความรู้ในเรื่องอื่นๆอีก เช่น เทคนิควิธีการทาธุรกิจเครื่องด่ืม การจัดจาหน่าย การออกแบบบรรจุผลิตภัณฑ์ท่ีจะ
ใส่ในธุรกิจเครื ่องดื่มเพื่อดึงดูดลูกค้าให้มีความสนใจมากขึ้น การคานวณต้นทุน และการกาหนดราคาขายท่ี
เหมาะสม เพื่อดึงดูดผู้บริโภคให้เกิดความพึงพอใจในราคา รสชาติ และบริการ  

ศูนย์ส่งเสริมการเรียนรู้ระดับอำเภอโพธิ์ประทับช้าง จึงเห็นความสำคัญในการพัฒนาหลักสูตรธุรกิจ
เครื่องด่ืม และช่องทางในการขยายอาชีพ เพื่อมุ่งพัฒนาคน ให้ได้รับการศึกษา เพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำ 
สามารถสร้างรายได้อาชีพให้มีความมั่นคง  

หลักการของหลักสูตร 
 การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพ หลักสูตรการทำธุรกิจเครื่องด่ืม กำหนดหลักเกณฑ์ไว้ดังนี้  

1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระ
ภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมี
คุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม 
 2. ส่งเสริมให้มีการร่วมมือในการดำเนินการจัดการศึกษาอาชีพร่วมกับภาคีเครือข่าย 
  3. เน้นฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพได้ 

 

 

 

กศ.ตน.๑๕ 



จุดมุ่งหมาย  
1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจ และเกิดทักษะการทำธุรกิจเครื่องด่ืม เพื่อสร้างมูลค่าเพิ่ม 

  2. เพื่อให้ผู้เรียนเห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ 

เป้าหมาย 
 กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน 

1. ผู้ท่ีไม่มีอาชีพ 
2. ผู้ท่ีมีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ 

 
ระยะเวลา    

จำนวน   5  ช่ัวโมง 
 ภาคทฤษฎี 2    ช่ัวโมง    
 ภาคปฏิบัติ 3  ช่ัวโมง    

โครงสร้างหลักสูตร 
ท่ี เรื่อง จุดประสงค์การ

เรียนรู ้
เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู ้ จำนวนช่ัวโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
๑. ช่องทางการ 

ประกอบ
อาชีพการทำ
ธุรกิจ
เครื่องด่ืม 

1.1 บอก
ความสำคัญในการ
ประกอบอาชีพการ
ทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
ได้ 
1.2 บอกความ
เป็นไปได้ในการ
ประกอบอาชีพการ
ทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
ได้ 
1.3 บอกและหา
แหล่งเรียนรู้ในการ
ประกอบอาชีพการ
ทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
ได้ 
 

1.1 ความสำคัญในการประกอบ
อาชีพการทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบ
อาชีพการทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
1.3 แหล่งเรียนรู้สำหรับการทำ
ธุรกิจเครื่องด่ืม 
1.4 ทิศทางพัฒนาการประกอบ
อาชีพการทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
1.5 ความรู้ท่ัวไปเกี่ยวกับเครื่องด่ืม  
2. ประเภทของเครื่องด่ืม  
- กาแฟ ,โอเล้ียง  
- ชาเขียว ,ชาไทย ,แดงโซดา 
3. ส่วนประกอบของเครื่องด่ืม  
4. ประโยชน์และความสำคัญของ
เครื่องด่ืม 

1.1 ศึกษาข้อมูลจาก
เอกสาร ส่ืออิเล็กทรอนิกส์ 
สถานประกอบการ ส่ือ
ของจริง ส่ือบุคคลใน
ชุมชน เพื่อนำข้อมูลมา
วิเคราะห์และใช้ในการ
ประกอบอาชีพท่ีมีความ
เป็นไปได้ในชุมชน 
1.2 วิเคราะห์อาชีพท่ีจะ
สามารถเลือกประกอบ
อาชีพได้ในชุมชนจาก
ข้อมูลต่างๆ 
1.3 ศึกษาดูงานในสถาน
ประกอบการ แหล่งเรียนรู้
ต่าง ๆ ในอาชีพท่ีตัดสินใจ
เลือก 
 

1 ชม.  

 
 
 
 
 
 
 



ท่ี เรื่อง จุดประสงค์การ
เรียนรู ้

เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู ้ จำนวนช่ัวโมง 
ทฤษฎี ปฏิบัติ 

2. ทักษะการ
ประกอบ
อาชีพธุรกิจ
เครื่องด่ืม 

1.สามารถเตรียมการ
ประกอบอาชีพการ
ทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
 
 
 
 
 

1.ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพ
การทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
-ความรู้เบ้ืองต้นเกี่ยวกับการทำ
ธุรกิจเครื่องด่ืม 
-ชนิดของเครื่องด่ืม 
-ประเภทของอุปกรณ์ในการ
บริการเครื่องด่ืม 
-ประเภทของอุปกรณ์ในการ
ผสมเครื่องด่ืม 
-วิธีการจัดเก็บ และการดูแล
รักษาภาชนะ อุปกรณ์ และ
เครื่องมือผสมเครื่องมือ 
-การคัดเลือกน้ำผลไม้ 
-วัตถุดิบ อุปกรณ์ ท่ีใช้ประกอบ
อาชีพทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
2.ขั้นตอนการทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
-การจัดทำ/จัดหาวัตถุดิบ
อุปกรณ์ 
-การเตรียมวัตุดิบ อุปกรณ์ 
-การชงเครื่องด่ืมแต่ละชนิด 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

๑. ทบทวนความรู้เบ้ืองต้น
ในเกี่ยวกับการทำธุรกิจ 
เครื่องด่ืม  
๒. อภิปรายแลกเปล่ียน
เรียนรู้  
๓. จัดผู้เรียนไปศึกษาดูงาน
ในแหล่งเรียนรู้ชุมชน พร้อม
จดบันทึก  
๔. จัดทำแผนการเรียนรู้ 
การฝึกทักษะการประกอบ
อาชีพการทำธุรกิจเครื่องด่ืม 
๕. ดำเนินการจัดการเรียนรู้
และฝึกทักษะอาชีพตาม
หลักสูตร และตามแผนการ
เรียนรู้  
๖. ครูและผู้เรียนร่วมกันจัด
กระบวนการเรียนรู้  
๗. จดบันทึกผลการเรียนรู้ 
๘. ดำเนินการวัดและ
ประเมินผลตามท่ีหลักสูตร 
กำหนด  
๙. ผู้เรียนปฏิบัติจริง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 3 ชม. 



ท่ี เรื่อง จุดประสงค์การ
เรียนรู ้

เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู ้ จำนวนช่ัวโมง 
ทฤษฎี ปฏิบัติ 

3. การบริหาร
จัดการใน
การ
ประกอบ
อาชีพ
หลักสูตรการ
ทำธุรกิจ
เครื่องด่ืม 

1. สามารถสำรวจ
และศึกษาทำเลท่ีต้ัง
ได้ 
 
 
2. สามารถคิด
คำนวณต้นทุนการ
ผลิต และการกำหนด
ราคาขาย การ
ส่งเสริมการขายได้ 
 
 
3. สามารถศึกษา
ข้อมูลการตลาด
วิเคราะห์ความ
ต้องการของตลาดใน
ชุมชนได้ 
 
4. สามรถกำหนด
ทิศทาง เป้าหมาย 
และแผนการตลาดได้ 

1. การเลือกทำเล/สถานท่ีต้ัง
ร้าน 
 
 
 
2. การคิดต้นทุนการผลิต การ
กำหนดราคาขาย การส่งเสริม
การขาย 
 
 
 
 
3. ศึกษาข้อมูลการตลาด 
วิเคราะห์ความต้องการของ
ตลาดในชุมชน 
 
 
 
4. กำหนดทิศทางเป้าหมาย
และแผนการตลาด 
 

1. สำรวจและศึกษาแหล่ง
ทำเล สถานท่ีต้ัง ร้านหรือ
การจำหน่าย 
2. ศึกษาต้นทุนการผลิตแต่
คุณภาพคงเดิม และ
ดำเนินการตามกระบวนการ
จัดการตลาด เช่น การคิด
ต้นทุนการผลิต การกำหนด
ราคาขาย การส่งเสริมการ
ขาย 
3. ศึกษาข้อมูลการตลาด 
และวิเคราะห์ความต้องการ
ของตลาดในชุมชน 
4. การกำหนดทิศทาง
เป้าหมายกลยุทธ์ และ
แผนการจัดการตลาดท่ี
เกี่ยวข้องกับการจำหน่าย 
 

1 ชม.  

 
สื่อการเรียนรู้ 

1. ใบความรู้ 
2. ส่ือคลิปวิดีโอ 
3.   วิทยากร 

การวัดและประเมินผล 
1. การฝึกปฏิบัติจริง 
2 ช้ินงาน 
 
 
 
 
 
 
 
 



เกณฑ์การจบหลักสูตร 
1. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 
2. มีช้ินงานจากการฝึกปฏิบัติ 

 
 


